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EU-Kommissionsprasidentin
Ursula von der Leyen mit
US-Président Donald Trump am
27. Juliim schottischen Turnberry:
Warum solche Versprechen?
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Von David Stadelmann und Reiner Eichenberger

ie Handelspolitik von Donald
D Trump gilt als protektionistisch

und sorgt fir Irritationen. Beson-
ders die im neuen ,,US-EU-Deal“ veran-
kerten US-Zolle von pauschal 15 Pro-
zent — bei Stahl und Aluminium sogar
50 Prozent — diirften der US-Wirtschaft
und den US-Konsumenten schaden. Ho-
he Zolle, ein fragmentierter Weltmarkt
und das Risiko eskalierender Handels-
konflikte sind 6konomisch hochst pro-
blematisch. Zudem ignoriert die US-Re-
gierung ihren Dienstleistungstiberschuss
und fokussiert allein auf das Defizit im
Guterhandel. Das Abkommen mit der
EU wirkt daher abstrus: Warum ein
Deal, wenn Freihandel doch tberlegen
ware?

Zélle und nichttarifire Handelshemmnisse

Vor der jetzigen Trump-Regierung
war die EU protektionistischer als die
USA. Laut WTO lag der durchschnitt-
liche EU-Zollsatz auf US-Industriegiiter
bei 4,5 Prozent, bei Agrarprodukten so-
gar bei 14,7 Prozent. Die USA erhoben
im Gegenzug nur 3,9 Prozent auf Indus-
triegtter aus der EU und 7,5 Prozent auf
Agrarimporte. Doch Zolle sind nicht al-
les. Nichttarifire Handelshemmnisse —
etwa technische Standards oder kom-
plexe Zulassungsverfahren — erschweren
den internationalen Austausch oft star-
ker als klassische Zolle. Hier ist die EU
fithrend und insofern protektionistischer
als die USA.

Unstrittig ist: Sowohl die EU als auch
die USA schopfen ihr wirtschaftliches
Potenzial nicht aus. Zuviel Biirokratie,
viele unnotige Regulierungen und eine
interventionistische Klimapolitik wirken
wie versteckte Zolle. Der geplante CO,-
Grenzausgleichsmechanismus der EU
mit Klimazollen ab 2026 und umfang-
reichen Dokumentationspflichten ist nur
ein Beispiel. Solche Barrieren sind haufig
ideologisch motiviert oder von Lobby-
interessen getrieben. Sie behindern den
Handel und bremsen das Wachstum des
Westens.

Wachstum durch Deregulierung

Die US-Regierung hat den Amerika-
nern mehr Wirtschaftswachstum ver-
sprochen. Die Deregulierung in mehreren
Politikfeldern — insbesondere in der Kli-
ma- und Energiepolitik — zeigt, wie wich-
tig ihr Wachstum ist. Vor diesem Hin-
tergrund greift die amerikanische Han-
delspolitik einen Ansatz der 1960er- bis
1990er-Jahre auf: Ersetze nichttarifare
Handelshemmnisse durch Zolle, um die-
se anschlieffend gemeinsam abzubauen.

Zentrale Elemente des neuen US-
EU-Abkommens passen zu diesem An-
satz. Die EU-Zolle auf US-Industriegii-
ter sollen auf null sinken — die US-Zol-
le hingegen bleiben vorerst bestehen.
Entscheidender als der Zollabbau ist
jedoch die geplante Reduktion nichtta-
rifirer Hemmnisse. Gelingen kann das
nur, wenn bestehende biirokratische Re-
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gulierungen insgesamt vereinfacht wer-
den, wovon nicht nur exportierende Un-
ternehmen, sondern alle profitieren wiir-
den. Ziel des Deals wire gemifs dem
WeifSen Haus, europdische Vorschriften
im Industrie- und Agrarbereich fur US-
Unternehmen besser handhabbar zu ma-
chen. Im digitalen Bereich versprechen
beide Seiten, elektronische Dienstleistun-
gen dauerhaft zollfrei zu halten und neue
regulatorische Hiirden zu vermeiden. So
konnte der Handel sogar zunehmen, ins-
besondere in gerade aufstrebenden Sek-
toren wie KI.

Unerfiillbare Versprechen

Der Deal enthilt allerdings auch Ele-
mente, die widerspruchlich wirken. Die
USA bestehen weiterhin auf pauschalen
Zollen. Die EU verpflichtet sich im Ge-
genzug, tiber drei Jahre hinweg Energie
im Wert von 750 Milliarden Dollar aus
den USA zu importieren und 600 Mil-
liarden Dollar zusatzlich zu investieren.
Das erinnert an Schutzgeld und ist fiir
die EU realistischerweise nicht umsetz-
bar: Die EU-Kommission kann weder
den Energiehandel zentral steuern noch
Investitionsstrome garantieren. Warum
also solche Versprechen?

Die Antwort liegt in einer politoko-
nomischen Logik. Die USA bauen in-
tern Vorschriften ab. Klassische Appelle
an die EU, ihre nichttarifiren Handels-
hemmnisse zu senken, sind seit Jahren
wirkungslos verpufft. Auch die EU-
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Kommission hitte objektiv ein Interesse
an Deregulierung und Burokratieabbau,
um wirtschaftliches Wachstum zu stir-
ken, sodass deutlich hohere Militiraus-
gaben finanzierbar und die Staatsschul-
den tragbar bleiben.

Die Zolle der USA schaffen nun ein
glaubwiirdiges Druckmittel. Die EU lie-
fert einerseits nur vage
und schwer verbindlich
uberprifbare  Zusagen
zum Regulierungsabbau,
aber andererseits klar
messbare und politisch
symboltriachtige Verspre-
chen bei Energieimpor-
ten und Investitionen in
den USA. So sichern sich

,, Warum ein

Deal, wenn
Freihandel
doch

an den Verhandlungstisch. Die EU ver-
spricht nun zudem, keine Trittbrettfah-
rer zu dulden.

So offenbart sich unter wirtschaftli-
chen und geopolitischen Zwingen eine
nicht vollig illiberale Logik: Der wirt-
schaftspolitische Druck aus den USA
zwingt westliche Partner zu mehr Markt-
offnung durch Deregulie-
rung. Die EU profitiert
im Gegenzug von bes-
seren Bedingungen im
transatlantischen Han-
del im Vergleich zu Chi-
na. Funktioniert all das,
dirfte es den Westen
letztlich starken. Es wire
dann eine Wiederholung

die Amerikaner Flexibi- ﬁberlegen von Trumps Erfolg, Eu-
litit: Wenn die EU beim D ropa zur Aufristung zu
regulatorischen Ab- ware: bewegen.

bau Fortschritte erzielt,

kann Washington grof3-

zuigig tiber die absehbare
Nichterfullung der Ener-
gieversprechen hinwegsehen. Anderen-
falls kann es hart nachfordern. Der EU
konnten also bald weitere Zolldrohun-
gen wegen faktischer Nichterfullung des
»Deals“ drohen.

Diese Strategie ist auch geopoli-
tisch motiviert. Ein isolierter Zollkon-
flikt zwischen den USA und China hat-
te blof§ Handelsumgehungen gefordert.
Der grofSe ,,Zollschock“ zwang hin-
gegen nahezu alle US-Handelspartner

Dennoch bleibt der

Freihandel zwischen de-

mokratischen  Staaten

das okonomisch tberle-

gene Prinzip. Angesichts regulatorischer,

geopolitischer und innenpolitischer Hiir-

den konnten jedoch unkonventionelle

Wege notwendig sein, um ihm niherzu-

kommen. Ob der neue transatlantische

Deal ein solcher Weg ist, wird sich zei-

gen. Die EU tite jedenfalls gut daran,

Wirtschaftswachstum weniger zu behin-

dern und den US-Prisidenten als prakti-

schen Vorwand fiir den tiberfilligen Bui-
rokratieabbau zu nutzen.



